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Werben Sie im fuhrenden Portal fur Projektmanagement!

Das projektmagazin ist seit der Grindung im
Jahr 2000 das fuhrende deutschsprachige
Projektmanagement-Portal fur Projektleiter*,
Projektmanager, Projektmitarbeiter, Mitarbeiter
in Projekt Management Offices,

agile PM und Geschaftsflhrer.

DTUEEK‘[: Nagazi D

Wir berichten aus der Praxis fur die Praxis.

* Bezahlte Abos; 22.136/Monat
* Besuche/Visits: 140.070/Monat
* Newsletter-Abos: 40.026

Aktuell

Stand Sep. 2023. Auf Seite 32 finden Sie die Begriffserklarungen.
* jeweils m/w/d

Innavative Ideen fir Ihr Wissensmanagement

Rk it 164 Semen und 4 Methoden
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Profitieren Sie mit lhrer Werbung von unseren Top-Google-Rankings:

Platz 2 bei ,,Projektmanagement” und ,, projektmanagementsoftware”, sowie 1.219* weitere Top 5-Platzierungen!

-

Q, Suchanfragen

- + &
Gaogle Suche: Die 1000 hiufigsten g SPEEIERN expORT  TERLEN augtn':u oATEN
Landingpages des Tages
Al st 01.01.2023 - 30.06.2023 ~
100,00 % Khicks
Klickrate (Click- . il
Suchanfrage Kiicks Impressionen | Brough-Fute, Position
CTR)
129.008 211 %
% des Dueehe i
050% (Z581B64S) | Datenansicht
1.  projektstrukturplan 2336 (4891 %) G057 (46,95 %) 386% 18
2. lean canvas FIZ (1451%) 16.194 (12,55 %) 4,40 % 19
3. entscheidungsbaum 178 373 %) 15.206 (11,79 %) 117 % 11 -
4, nutzwertanalyse beispiel 27 454N 12.748 (928 %) 170 % 10 -
5. zickulire fragen s6 (137% | 12168 (43%) 046% 17 Screenshot: Top Suchbegriffe mit Gber 10.000
6. projektstevenung 1277 (2674%) | 12124 (3,40%) 1053% 12 Impre55|ons und PIatZIerungen unter 2,0

*davon 94 Begriffe mit Uber 5.000 Impressions

Auswertungszeitraum: 01.01.-30.06.2023

. VO
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Mit dem projektmagazin erreichen Sie genau lhre Zielgruppe

5 projektmagazin | Leserschaft

Werben ohne Streuverluste:

Sie platzieren Ihre Werbung punktgenau im
B2B-Umfeld.

80 % unseres Contents ist nur zahlenden
Abonnenten zuganglich - unsere Leser
wollen wirklich wissen, was wir ihnen zum
Thema Projektmanagement berichten.

Unsere Zielgruppe besteht aus:

* Projektleitern

*+ Geschaftsfuhrern

* Projektmanagern

* Projektmitarbeitern

* PMO-Leitern

* Mitarbeitern in Projekt-Management
Offices und

* Mitarbeitern aus dem agilen Umfeld

Gerne unterstutzen wir Sie bei der Wahl des
passenden Werbemittels.



Gut platziert im DACH-Raum

Wir adressieren die gesamte Projektmanagement-Community

» Unsere Abonnentenzahl ist seit der Grindung kontinuierlich * Knapp 50% der Leser abonnieren das
auf heute 22.136 Abonnenten gewachsen. projektmagazin seit Uber 3 Jahren.

* Das projektmagazin wird Uberwiegend in Deutschland (78 %), - Uber 80% unserer Paid-Content-User
Osterreich (8 %) und der Schweiz (10 %) gelesen. informieren sich Uber neue Inhalte durch die
Rund 4 % entfallen auf andere Lander. projektmagazin-Newsletter.

Welche Projekte fiihren Sie durch?

IT-Projekte
Organisationsprojekte
Change-Projekte

Produktentwicklung

Quellen:

interne Daten (09/2023) und
Leserumfrage Marz-April 2021
(1.338 Teilnehmer)

Bau-/Infrastruktur
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Wissenswertes aus unserer Leserumfrage 2021

Im Fruhjahr 2021 befragte das projektmagazin RegelmaRige Nutzung, starke Leserbindung
1.338 Leser zu ihren Positionen,
Interessen und Projekten, um die Inhalte * 73 % besuchen das Portal zu jeder neuen
an aktuelle Anforderungen anzupassen. Ausgabe oder haufiger
* 99 % finden die Artikel (sehr) nutzlich
Unsere Abonnenten * 92 % finden den Newsletter (sehr) nutzlich

* 86 % empfehlen projektmagazin.de weiter.

* 60 % sind Projektleiter oder -manager
* 82 % arbeiten > 5 Jahre in Projekten
* 40 % in Unternehmen > 2.000 Beschaftigte

Unsere Leser interessieren sich (sehr) fur:

Modelle lean/klassisch/agil
Teamfuhrung
Projektorganisation

Digitale transformation

Quelle: Leserumfrage Marz-April

Selbstmanagement 2021 (1.338 Teilnehmer)
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projektmagazin.de mit hochkaratiger Leserschaft

Unsere Nutzer sind Entscheidungstrager Weiterbildung spielt eine wichtige Rolle

* 57 % tragen beratend zum Einkauf von neuer * 50 % planen, sich oder ihr Team in nachster Zeit im
Software bei, Bereich Projektmanagement weiterzubilden,

*+ 20 % sind selbst entscheidungsbefugt. * 34 % ziehen eine Weiterbildung im Bereich

Projektmanagement in Betracht.

GroRRenordnung der Projekte

Grol3projekte (> 1 Mio €)

Mittelgrol3 (unter 1 Mio €)

Kleine Projekte (< 250 T€)

Quelle: Leserumfrage Marz-April 2021 (1.338 Teilnehmer)
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Das bieten wir unseren Lesern:

1. eine Knowledge Base mit Uber
zu allen Themen aus
dem Projektmanagement-Umfeld

2. , Checklisten, Tools und Vorlagen
als praxisnahe Arbeitshilfen

3. mit Angeboten im
Bereich Branchen-Software, Dienstleister
(Unternehmen) und Experten im Projektumfeld

4. ein konkurrenzloses , in dem Uber
deutsch- und englischsprachige Fachbegriffe von
A bis Z kompetent erklart werden

5. einen aktuellen
Branchenevents

mit wichtigen

9 | Das bieten wir unseren Lesern

6. eine wachsende mit derzeit
Videos zu aktuellen Projektmanagement-
Themen

7. einen , in dem renommierte
Autoren Uber Trends, Meinungen und aktuelle
Entwicklungen aus dem Projektmanagement
berichten

8. pragmatische als
wertvolle Hilfe fur den Projektalltag

9. NEU: Exklusive
fUr unsere Abonnenten.

Damit liegen wir richtig:

Stand Sept. 2023



Hohe Aufmerksamkeit fur lhre Inhalte: das Advertorial

Mit dem Advertorial redaktionell auf unsere Homepage
und in den Newsletter

Besonders geeignet fur:

* Erklarungsbedurftige Produkte und Dienstleistungen
* Neueinfuhrungen, Success-Stories u.v.m.

Erfolgsfaktoren:

* Einbindung auf der Startseite Uber 1 Jahr

* grolBe Ankindigung im Portal-Newsletter

* redaktionelle Aufmachung

* ausfuhrliche Vorschau und Platzierung im freien Bereich
von projektmagazin

* NEU: Post auf dem projektmagazin LinkedIn Social Media
Kanal! (siehe S. 29)

Angebotspreis: 2.250,- €
(ab 3.250,- € inkl. Erstellung)

Alle Preise verstehen sich netto zzgl. MwSt.
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Scarcseive ¥ Facharnkel » Projekomanagemens-Grundlagen

Orientierung in Zeiten der Transformation -
mit Portfoliomanagement die
Projektlandschaft optimal gestalten

Haufe Akademie

HaUFE.
AKADEMIE

Seit vielen Jahren implementiert und optimiert Jorg Rietsch Portfoliomanagement bel Haube Akademis GenbH & Co. KG
Kunden aus ganz unterschisdlichen Branchen. In Seminaren bei der Haufe Akademie

gibt er sein Wissen an andere weiter, Die Anmeldezahlen fur diese Tralnings steigen

Stetig, was ihn wenig erstaunt. Denn. 5o seine Dberzeusgung, &in bewusstes @ E

professionellies Stevern der Projeitlandschalt ist genau die richtige Methode, um den
Spagat rwischen strategischer Neuausrichtung und aktuellem Business in schwierigen

Zeiten erfolgreich zu meistem. Warum das so st und worauf es konkret ankoment. um ***_**n
erfolgreich 2u seif, erklarn ef in dieserm intendew, R
@
Herr Riersoh, Sie pl e, cless U gerade hewte pr Projer- h‘,;m
bl o wnd diese DESpEn Grase Aetvmen. WA iSr od sus ver Siohe
o micheqr?

lorg Riezsche Viele Uncerrefemen stecken derzed in einer tefgreifenden Transformation. Enwa weil seh

i g dor Dighaligierung garde Produlspalesion ek dndern, wenn fucht sogar wegfallen, oder gans
reue Seraces pedragt wind. Da pit es sehr innovativ Ober die Tukunts nachoudenken. Tuglesch mossen
dhese Firmen weiterhin Geld verdienen, also das aicuelie Geschafismoded am Lawfen haken, Dafior
mlissen s e Produkee und Die tungen kurrfristg s & Herais Ben wie
Folger: dar Pandermis, Lisferengrasse sder meigende Energiepreise arpassen. Partfhclismaragermans i

e beste Methode, um in diesern schwierigen Uimifeld das Richiige 2u tun wnd die begrenzien
Ressourcen in die richoigen Projeine nu steckin.

Imgrulse aurs den Geschiftsbensichen und Strategie nussmmenbringen
Dirs kit naachr sinevn schwierigen Drabceedals

12, clas isx fir wiete L ine enorme s "g. such organissorisch. Denn sie wissen,
Ba35 kg Gaschifafohrung die erforderiichen Versnderungeon et slkain entwidosn und ginfack
varerdngn kann, GroBe Transformatioraen brauthen viele Menschen i urersehediichaten Bareschen
1ol Fhwnen rlie dibar ibeen Mortznns hinsodenken o s daet mawl bic dosd bbs. his onsine

Interessiert? Sprechen Sie uns an!
Gerne schicken wir Innen unser Infoblatt zu
Inhalt, Umfang und Layout der Advertorials.



Prasentieren Sie eigene Inhalte zum kostenlosen Download und projektmagazin/
generieren Sie damit bis zu 60 hochwertige Adressen im Monat*. e Magin P G Commety S v S s

Whitepaper-Download

Erfoigreiche Projekte dank effizienter Stressbewditipung

Die Kosten werden Uber folgendes

CPL (Cost per Lead)-Modell abgerechnet: == Vot s e g 50 o o | ST
wplstandig, well Siel ¢ TLRMMOnADEL InerakTon Lnd Snuceen, ATWENDUNEIHETEEn, Anslysen sder

Basislead pro Adresse 45,- € (= Name + Firma + E-Mail-Adresse)

Kommanikatan im Projekmesm Deencrscegr Frisensationen won Marcfershung

EEEDENEN T hamenknen Doverasa
‘Wi bl 5o vielen Dingen im Leken, kaenms €3 such bel Siress suf die —

Degivrung an. Pogithtr Stress in Malen kana Lfd mothieres, Fir den Inhaitist susschieBich das jewelige
anireiben und 1w neven Besteisungen bringen = im Berufsleden Underrehmen werantwortich, Nach einer
B0, ik D Beiaplel i Sp0L Wenn Sirel Niegeges Tu einerm Regstrierung e naten S 044 Link mum
Dousrmusmand  wd, BN & BN MAINEN LN LnSETE \Aritepaper. Downioad per E.Mal

Weitere optionale Qualifizierungsmerkmale - s s ek S

CEFIUSELKHURL FRTLARTE DANK Wierige Sirett TR i UsiceRrichicgd Dy eineth edfugreitecen
EPREARTER TR A T ProjeiTmanagement, Tu imehs EMenT - urmu tu menr Efoig in

Telefonnummer, Unternehmensgrof3e, Position,Branche, Land e Vibmpage i e i e Phaqrade s

. . . o Ermpiehiongtn, wig Sie ine Projekerses entstresse” kinren
jeweils 5,- € / Merkmal (soweit verfugbar) CE—

Wisnatliche Intelligent i Projektmanagemsent
Can s Gent

. . 9 WOrTRCnE InnENgens [KI) DEMECNETT Und vErENfBT immer menr
Mindestpauschale: 900,- € inkl. 20 Basisleads S i s - s o e
Laufzeit max. 3 Monate (300 €/ Monat) — ve: Can Do Gkt #s MOncnen seent seitvielen janven suf instiche
= ineligens in inver ProjeicanagementSofware, Din Software rat
ua. de Faigheic mit ungensuen Deen sowonl Projeice als auch
WitarSeRerinnen Do planen und MAEE K dil Arbeitverhalien voa

MIESERE BTSN B BTGTIRE ge

Das Hosting im Whitepaper Download Center ist s s s e ke
. . .o L YJH!‘H'F'F"I’M! MR Sinevoll
kostenlos. Das projektmagazin unterstiutzt durch e se et e P o

v KD I P e benens Srpcitedngie Grenien fud

e alem wind deutich, weshaln €3 in e Projtiamanagement
niche daraul ankomimi, o Sie inlnsdiche Intelligens ruten - sondem
k gt vig BIhSll e 5T winid y

umfangreiche Banner- und Newsletterwerbung.

Whitepaper und Werbemittel werden vom Kunden bereitgestellt. * Januar 2022: Whitepaper ,Hybrides Projektmanagement”
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Lead Generation mit Websessions ,,meet the expert” (powered by)

Sprechen Sie die Entscheider direkt

und personlich an und gewinnen Sie

dabei wertvolle Leads. Eine hohe Aufmerksamkeit
und direktes Feedback sind praktisch garantiert!

Wir unterstutzen Sie mit:

- umfangreicher Promotion auf dem Portal, in unseren
Newslettern und auf den Social-Media-Kanalen

« professionelle Moderation und Vorab-Briefing

* Termine werden vorab bei Facebook und LinkedIn in

die Veranstaltungskalender eingetragen

- Anmeldemanagement, DSGVO-konforme Ubermittlung

der Leads: Bis zu 500 Teilnehmer sind technisch maglich.

Voraussetzungen:

* 3 Monate Vorlauf fir optimale Umsetzung

* relevantes Thema und vorherige Abstimmung

* Max. 5 Minuten / 1 Chart reiner Werbecontent moglich
(z.B. Imagewerbung, Leistungen / andere Webinare)

« Hauptfokus muss Teilnehmernutzen sein

12 projektmagazin | Lead Generation: Websession

Websession

Mit Achtsamkeit zu fokussierten, resilienten und
innovativen Projektteams

[E] am 29. September 2023 von 11.00 bis 12.00 Uhr - powered by VDI Wissensforum

‘Websession
Kinstliche Intelligenz im PM: Portfoliomanagement
auf einem neuen Level

T am 07. September 2023 von 11.00 bis 12.00 Uhr - powered by Can Do GmbH

©Wha is Danny - stock.adebe.com



Lead Generation mit Websessions:
Rahmenbedingungen und Angebotspreis

Rahmenbedingungen:

* Vortrag und Referent kommen vom Kunden und mussen
deutschsprachig sein

* Besucher registrieren sich kostenlos

« Dauer: 1 Stunde, davon ca. 15 - 20 Min. Q&A(Empfehlung)
* Rundumbetreuung mit Zufriedenheitsumfrage unter den
Teilnehmern

Begrenztes an
Wenige Term;
Sprechen sja

gebot, Nur nOCh

nein 2024 verfi;
u
uns an| gbar,

Angebotspreise:

* Grundpreis: 3.000,- € mit bis zu 50 Leads

« weitere Leads: 50,- €

« Empfehlung: Paket mit bis zu 100 Leads: 4.300,- €

* grolBere Pakete auf Anfrage

* Pauschale fur Aufzeichnung und Nutzungsrechte: 250,- €

13 projektmagazin | Lead Generation: Websession



Display Advertising / Bannerwerbung Desktop + Mobile

Wir bieten Ilhnen an:

* Laufzeitbuchungen mit Festplatzierungen (begr. Angebot)
* Individuelle Laufzeit und Themenplatzierung
* NEU: gunstige Run-of-Site-Pakete

Supersize Banner 728x90 Pixel
Medium Rectangle 300x250 Pixel

Half Page Banner 300x600 Pixel
Mobile Banner 300x125 Pixel
(bei allen Kampagnen enthalten)

Bannerformate:
.png, .jpg (statisch) oder .gif (animiert),
maximale DateigrofRe 500 KB, Vorlauf min. 3 Werktage

Bitte sprechen Sie uns fur eine individuelle Beratung an!

14 projektmagazin | Display Advertising | Bannerwerbung
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Aktuell

Neu
Ausgabe 16/2023 -

Verdffentlicht am 23.08.2023

() Ubernimmt ChatGPT das Ressourcenmanagement im
Projektmanagement?
NEU: immt KI kimftig ganze Aufg; des
Projektmanagements? Unser Autor hat ChatGPT gebeten, eine
Ressourcenplanung fur mehrere Projekte u erstellen. Erfahren Sie, ob
Sle das Ressourcenmanagement in Zukunft an eine Ki delegieren
konnen.

@ Mittels agiler Lernreise zur [ernenden Organisation - 5o geh!

@ Das Knowledge Caté nach David Gurteen
per (an-Jerkennen und fOrs Projekt nutzen

Zur Ausgabe

(@ Antreiber im Tamanzug - Gegenan

Agil-0-Mat: Klasstsch
oder agil - Entschel-

f=

» mi
N

Mentering

Férdern Sie mit Mentoring Mitarbeitende
angepasst aul deren Bedarfnisse bei der
beruflichen Weiterentwicklung! Etablieren Sie
eine langfristige Lempartnerschaft, die jungen
Mitarbeitenden hilft. ihre eigene Entwicklung
voranzutrelben!

Endlich agill Wie die
Transformation
nachhaltig gefingt

(@ Zum E-Book.

\ Mit knappen Kapazi-
¥ "N taten viel ereichen

@ Zur Methode magazinf® ©® Mehr Infos

@ Weitere Neuigkeiten

&) sowin

Sind Sie bereit

fur die Zukunft des

Projekt- und Portfolio

managements?

—

una!:ll;"}gé
flem:at;? i

P




Display Advertising: Banner-Laufzeitbuchungen

Die Laufzeitbuchungen beinhalten eine Festplatzierung auf den jeweiligen Startseiten.
Wir empfehlen eine frihzeitige Buchung.

Medium RA Half Page Supersize Banner Native Ad
Homepage 870,- € 1.250,- € 870,- € :
Softwaremarktplatz (Startseite) 420,- € - - g
Expertenmarktplatz (Startseite) 420,- € - - -
Ausgaben (Startseite) 750,- € 1.050,- € - 1.390,- €
Spotlight (Paketpreis) 1.950,- € - - (14Tg.)
Run-of-Site-Monatspaket* 990,- € - - .

20.000 Ad Impressions

Homepage-Werbeformen unter Vorbehalt (geplanter Relaunch im Laufe des Jahres 2024).

Angebotszeitraum 1 Monat / 30 Tage (Minimum). Ausnahme Native Ad: eine Ausgabe (i.d. Regel 14 Tage).
Individuelle Bannerwerbung nach TKP siehe Seite 16

Spotlight-Promotion siehe Seite 17

Native Ad: Kombination mit Newsletter, siehe Seite 19

* Run of Site Paket: Ausspielung in reichweitenstarken Themen mit einer guten Sichtbarkeit

Alle Preise netto zzgl. MwSt.
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Mit dem Format Medium Rectangle kénnen Sie
flexibel in Themenclustern oder Run-of-Site
werben (zufallig im red. Kontext), und damit eine
starke Prasenz mit Ihrer Image- oder
Produktwerbung im redaktionellen Umfeld
erzielen!

Die Abrechnung erfolgt nach TKP
(Tausender-Kontakt-Preis) in Hohe von 80,- €
(Themencluster) oder 60,- € Run-of Site.

NEU: Run-of Site Monatspaket mit 20.000
Ad-Impressions in festgelegten
reichweitenstarken Themen 990,- €.

Unsere Themencluster

Agiles Projektmanagement
Automotive

Baubranche

FUhrung

Handel

Mind Mapping

Microsoft Tools

Multiprojekt- /Portfoliomanagement
Offentliche Hand

Pharmazie

PM-Software

Prozessmanagement

Planen, Steuern, Uberwachen (auch einzeln belegbar)
Project Management Office (PMO)
Risikomanagement

Scrum

Soziale Kompetenz

Team

Theory of Constraints (ToC)
Zertifizierungen

Weitere Themen maoglich, sprechen Sie uns an!

16 | Display Advertising | Bannerwerbung



Werben im Spotlight: Unsere Sonderausgaben
mit den besten Artikeln zu wichtigen Themen

Das umfangreiche Werbepaket beinhaltet: projektmagazin a8

Zielsicher und erfolgreich im Projekt verhandeln

« Exklusive und grof3flachige Native Ad Anzeige (Bild +250 Zeichen) im
eigenstandigen Spotlight-Newsletter
* Eigener Navigationspunkt ,Spotlight” auf der Webseite
* Exklusive Bannerplatzierung in der Rubrik E-Books/Spotlight im
Format Half Page

e 1 Monat auf der Spotlight-Startseite

e 6 Monate auf der Detailseite des Spotlights
- Themenbezogene Platzierung, erreichen Sie Ihre Zielgruppe ohne vy
Streuverluste

. Alle Spotlight Termine in
Angebotspreis: 1.950,- € 2024 ausverkauft

Web-Rubrik Spotlight mit
»,Das Sponsoring von zielgerichteten Newslettern hat uns exklusivem Half Page Banner

werbungstechnisch am meisten gebracht. Vor allem das Spotlight des
projektmagazins hat uns wiederholt bei der Generierung von
qualitativ-hochwertigen Leads effektiv unterstitzt.”

Gerald Aquila, CEO Planforge, projektmagazin Partner

17 projektmagazin |Werben im Spotlight



Themen und Termine der Spotlight Ausgaben 2024

Monat Termin Thema

Januar 17.01. Retrospektiven

Februar 14.02. Teamentwicklung

Marz 13.03. Projekte transparent gestalten

April 10.04. Organisationsentwicklung

Mai 08.05. Methoden: Personlichkeitsentwicklung
Juni 05.06. Effizient besprechen

Juli 03.07. Agilitat erlebbar machen

August 31.07.
September 11.09.
Oktober 09.10.
November 06.11.
Dezember 04.12.

Projekte zum Erfolg fihren j//e
Selbstorganisierte Teams oé’qe /b”) /,é%
Mit Excel présentieren ((S‘l, €4 €

Projektportfoliomanagement
Karriere im Projektmanagement

Alle SPOTLIGHT Termine in 2024 ausverkauft.
Wir empfehlen als Alternative die Native-Ad Kombi (siehe Folgeseite)
Aktuelle Newsletter Verflgbarkeiten und Anfragen online.

18 projektmagazin |Werben im Spotlight

projektmagazin D

Mit Spal? dabei: Wie Kreativitédt Sie im
Projektalltag unterstiitzt

Lieber Herr Reinisch,

anders denken und néue VWege gehen: Diese kreativen Ansatze, Techniken

und Methoden machen Spak, bringen Abwechslung und unterstitzen Sie
und Ihr Team dabei, einmal neue Perspektiven auf Ihren

Projekimanagement-Alitag zu gewinnen
Spotiight lesen

AMZEIGE
WEBINAR: Ressourcenmanagement mit Blue Antl Wer
macht was und wann?

| Richtige Leute, richtiger Zeitpunkt,
richtiges Projekt!
Blue Ant Projekimanagement Softvare
liefert Informationen zu Engpassen in
Ableilungen oder zur Verteilung der

% e | Kapazitaten zwischen Linie und Projekt!

Wir zeigen's Ihnen!

(3) 14.12.2022, 14-15 Uhr, Infos + Anmeldung


https://www.projektmagazin.de/newsletter-anzeigen-buchen
https://www.projektmagazin.de/newsletter-anzeigen-buchen

Native Ad Kombination (neues Angebot)

Angebotskombination im Umfeld
Ausgaben:

* Native Ad ,Kachel” auf der Startseite der
aktuellen Ausgabe:

Festplatzierung Desktop + Mobile
(Screenshot links)

* Laufzeit entsprechend der Ausgabe

(in der Regel 14 Tage)

* Native Ad Anzeige auf Position 2 im
Newsletter (rechter Screenshot)

Angebotspreis fir Kombination:
€ 1.390,- / Ausgabe

Aktuelle Verfugbarkeit und Buchung online.

19 projektmagazin | Native Ads
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Shared Leadership: Flihrung der Tukunft

Ausgabe 15/2023

Aseir, o F wer cheer

o (180158 projektmagazin [

R Leserin, leber Leser,

Shared Leadership: Flihrung der Zukunft

R [ =

AR haner S in Inreen Linterngnmen auch 3chon Sements, 4 BOnvungrooniontn e 0N I

Weitere Themen der Ausgabe 1572023

+ Mt agiken Quartalzmeetings und OKR zur Transformation
+ Klasszssch odor agil - Entschesdungsanatysa | Tool Excal
+ PowarPom - Tabellon goschickt anemiaren

+ Was machen esfolgreiche Progakiieiter andess?

A E

Ag-O-Mat: Klassisch oder agil -
Entschasdungsaralss | Tesd Excel
Miz agilen Quarcalsmeetings und urgs by =

QKR rur Transfenmasion IO oy S i v i heidunnguimnalyie

L

ANTEIGE
WEBINAR: PMO mit Blue Ant: Der Leuchtturm in der
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Newsletter-Werbeformen:

attraktives Push-Medium fur lhre Werbebotschaft

Unsere Newsletter mit unterschiedlichen
Schwerpunkten erreichen 40.026 Abonnenten:

1. Der (monatlich, exklusives Werbepaket)

2. Der Portal-Newsletter (monatlich, eine Native Ad Premiumplatzierung)
3. Der Ausgaben-Newsletter (14-tagig bis zu 5 Native Ads)

4. Der Methoden-Newsletter (monatlich bis zu 3 Native Ads)

Beschreibung der Newsletter: Seite 23
Newsletter-Termine: siehe Ubersicht auf Seite 22

Aktuelle Verflugbarkeit und Buchung online.

Vorab-Info:

Vorr. im Laufe des 2. Quartals 2024 erhalten unsere Newsletter ein neues
Design, das sich auch auf die Anzeigen auswirken kann.

Wir werden sicherstellen, die Darstellung und Platzierung ahnlich der
jetzigen Form beizubehalten.

Insbesondere die Premium Platzierungen und die Native-Ad Kombi werden
ihre herausgehobenen Platzierungen und Darstellungen behalten.
Genauere Infos folgen ab Marz 2024.
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Methoden bereit fiir den Projekteinsatz

Ligbe Leserinnen und Leser,

machien Sie der Komplexitat ¢in Schaippchen schlagen? Nichts einfacher
als das! ModeSe helfen uns, auch anspruchsvolle Zusammenhange leichier
zu verstehen. Mit der =+ Cusiomer Joumey Map sehsn wir unser Angebol
durch die Augen unserer {potentellen) Kund-innen, mit dem —»
Zwenge-Modell versetzen wir uns mitlen hingin in das Produkt, das wir ihnen
werkaufen volien

Andererseils bergen Modelle avch die Gefahr der Vereinfachung. Beim
kritischen Umgang mit Modeden und den daraus foigendan Annahmean
helfen uns die =+ Kalegorien Legitimer Vorbehalle, der =+ B vs C Test nach
‘Shamin (Six Pack Test) und die bekannle = FMEA - Fehlermaglichkesls-
und Einflussanalyse

Jeizt aber ran an die Meihoden!
Ihr Redaktionstearm des projekimagazing

Micht verpassen: cplace Day am 12. Oktober - in
Mdnchen und online!

Mach auf der Suche nach Inspiraion
cplace Day 2023 EEEEEEEE IR IR
innovative ldeen, aulergewdhnliches
MNetworking und exkiusive Einblicke
Speaker von Untemehmen wie Audi
Drees & Sommer, Porsche uvm
nehmean Sie mit in ihre Projeldwelt

(5) Jetzt kostenioses Tickel sichern

Native Ad
Premium-Platzierung
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Newsletter-Anzeigenpreise und Platzierungen

Gestaffelte Angebotspreise nach Typ und Platzierung:

* Exklusives Spotlight Werbepaket: (ausverkauft) 1.950,- €
* Exklusive Premium Native Ad (Portal-NL): 1.390,- €
* Premiumplatzierung (Ausgabe/Methoden): (ausverkauft) 1.390,- €
* Exklusive Native Ad Kombination:

Position #2 im Ausgabe NL + Platzierung auf Portal (S5.19): 1.390,- €
« Position #2 im Methoden-Newsletter: 990,- €
* Platzierung Position 3 / 4: 790,- €
« Untere Platzierung im Ausgaben-Newsletter: 490,- €

15 % Sonder-Rabatt ab 3 Buchungen auf alle Normalplatzierungen.
Keine Anwendung bei den Exklusiv- und #1 - Platzierungen

Hinweise zur Umsetzung:
Die Dateneingabe kdnnen Sie Uber ein Onlineformular vornehmen und
haben dafur reichlich Platz:

Bild (210 x 158 px) + Uberschrift + Text mit 250 Zeichen + Call-to-Action

Sprechen Sie uns gerne fur ein individuelles Angebot an.
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Endlich agil! Wie die Transformation
nachhaltig gelingt

r

Premium-Platzierung (Pos. #1)

Standardplatzierungen (Pos. #2-#4)

Platzierung unten (Ausgaben-NL)

Neues Newsletter Design ab Q2 2024 geplant,
siehe Seite 20.



Newsletter-Termine 2024

Monat Termine

Farbcode
Januar 10.01. 24.01. 29.01. 31.01.
Februar 07.02. 21.02.  26.02.  28.02. Ausgaben-Newsletter
Marz 06.03. 20.03.  2503.  27.03. Portal-NL
April 03.04. 17.04.  22.04.  24.04. Methoden-NL
Mai 02.05. 15.05.  21.05.  22.05. 29.05.
Juni 12.06.  17.06.  19.06.  26.06.
Juli 10.07.  15.07.  17.07.  24.07. Beschreibung der
August 21.08.  26.08.  28.08. Newsletter Typen
September | 04.09. 18.09.  23.09.  25.00. slehe seite 23.
Oktober 02.10. 16.10.  21.10.  23.10. 30.10. Aktuelle
November 13.11. 18.11. 20.11. 27.11. Verfugbarkeit und
Dezember 11.12. 16.12. 18.12. Buchung online.
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Vier Newsletter mit unterschiedlichen Schwerpunkten
far 40.026 Abonnenten

Der kindigt das aktuelle Spotlight an, eine Artikelsammlung zu einem Themenkomplex.
Darin bieten wir ein Werbepaket an, das neben der exklusiven Newsletter-Platzierung auch eine exklusive
Sonderplatzierung mit einem Half-Page-Banner in der Rubrik Spotlight beinhaltet, Laufzeit ein Monat.

Der Ausgaben-Newsletter enthalt ein Editorial und informiert Uber die neue Online-Ausgabe zu aktuellen
Themen mit Teasern der neuen Artikel.

Der Portal-Newsletter informiert Uber die wichtigsten Neuigkeiten auf dem Portal, zum Beispiel die beliebtesten
Artikel, Buchbesprechungen, neue Eintrage im Glossar und ausfuhrliche Beschreibungen der aktuell verfugbaren

Whitepaper.

Der Methoden-Newsletter informiert ausschliel3lich Uber aktuelle Methoden im Projektmanagement und wird
mit einer Ubersicht der aktuellen Whitepaper-Themen erganzt.
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Vorsprung durch Know-how.
Mit projektmagazin sind Sie
immer immer up to date
und bestens ausgeristet.




Zeigen Sie Prasenz:

auf unseren Marktplatzen far Software und Experten!

Nutzen Sie unsere Marktplatze mit einem
kostenlosen Basiseintrag!

FUr eine umfassende Darstellung und bessere
Auffindbarkeit empfehlen wir Ihnen die Buchung eines
Premiumeintrags mit folgenden Vorteilen:

- direkte Verbindung zur Zielgruppe durch die
Einbindung detaillierter Kontaktinformationen

* Hinweis im Newsletter an 40.026 Abonnenten

- umfassende Darstellungs- und
Informationsmaoglichkeiten Uber Screenshots, PDFs,
Videos etc.

- direkte Kommunikation mit der Zielgruppe durch
Veroffentlichung Ihrer Pressemitteilungen

* Vorzugsplatzierung in den Ergebnislisten

* Top-Platzierung mit Premium-Plus:

bis zu 100 % hdhere Klickrate
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Detaillierte Informationen, Konditionen und
Buchungsmaoglichkeiten auf projektmagazin.de:

« Software-Marktplatz
« Experten-Marktplatz fur Unternehmen
« Marktplatz fur Experten (Personen)
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Softwaremarktplatz

Nutzen Sie die Moglichkeit eines Software-
Assessments in Kooperation mit Le Bihan, um
damit wertvolle Assessment Leads

zu generieren!

Angebotspreise im Software-Marktplatz
* Jahresbuchung 1.286,- € (2.135,- € Premium+)

* 6 Monate fur 714,- € (1.197,- € Premium+)
Kostenloser Test Uber 3 Monate!

* Wertige Assessment Leads kdnnen nur im
Premiumeintrag generiert und separat erworben

werden!

Alle Preise und Leistungen unter diesem Link.
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Experten-Marktplatz

Prasentieren Sie sich dort, wo Entscheider
nach Experten suchen:

Unser Experten-Marktplatz ist so konzipiert, dass
die User Uber verschiedene Filtefunktionen
komfortabel passende Experten fur ihre
konkreten BedUrfnisse finden.

Wir bieten Ihnen die Moglichkeit, neben Ihrem
Unternehmen auch einzelne Experten
einzutragen.

Siehe detaillierte Informationen und
Angebotspreise 6 / 12 Monate:

« Experten-Marktplatz fr Unternehmen
6 Monate: 540,- €, 12 Monate: 990,- €

<) sowin

2

SO0LVIN inflormacion management GmbH

Boraer - Trarae
Wb, Pripabeansgerod K g vin i pageees

Linduhoung von Frojitanagement lofrawrs. Agdey ropktranagement PUG

Hails irackrrainn

et

* Marktplatz far Experten (Personen) Feedback zum Experten-Verzeichnis

6 Monate: 99,- €, 12 Monate: 149,- €
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Sabing Lamment

Fiir mich lohnt sich die Zusammenarbeit mit dem projektmagazin ungemein. Die
zusdtzliche Auflistung auf der Expertenseite des projektmagazins brachte mir ebenfalls
mehrere Auftréige. Dabei handelte es sich tiberwiegend um Kund*innen, die ein Thema
hatten, bei dem sie vorankommen wollten, aber noch nicht wussten, wer sie dabei
untersttitzen konnte.
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Sie suchen gute Mitarbeiter?

Buchen Sie lhre Stellenanzeigen in einer Top-Kombi!

Wir schalten Ihre Anzeige auf stellenanzeigen.de
und im Stellenmarkt des projektmagazins.

(Info unter dem Link)

* Erstellung im individuellen Layout

* Ihr Firmenlogo auf den Ergebnislisten

* Qualitatscheck Ihrer Stellenanzeige

* Reichweitenplus durch zahlreiche Netzwerk- und
Kooperationspartner (u.a. ,Google4Jobs"),
Programmatic Advertising und Retargeting

- ,Jobs per Mail” an Abonnenten von Stellenanzeigen.de
* Plus viele weitere Vorteile, sprechen Sie uns an!

Unser Tipp:
Zusatzliche Newsletter- oder Bannerwerbung
auf projektmagazin.de

Angebotspreise fir die Stellenanzeigen-Kombi

* Laufzeit 30 Tage: 999,- € / Anzeige
* Laufzeit 60 Tage: 1.099,- € / Anzeige

28 projektmagazin | Stellenmarkt
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Nutzen Sie unsere Social-Media-Prasenz fur lhren Content!

Fir einen noch intensiveren Austausch mit unseren
Followern und allen Interessierten nutzen wir
unsere Social Media Kanale und informieren uber
Fachartikel, Methoden, Veranstaltungsangebote und
vieles mehr.

Sprechen Sie uns an fur eine mogliche werbliche
Nutzung, etwa in Verbindung mit einem Advertorial!
Gerne ersellen wir Ihnen auch gesponserte
Werbeanzeigen und liefern diese aus.

© Twitter mit 5.728 Followern

@ LinkedIn mit 3.761 Followern

© Facebook mit 2.263 Abonnenten
@ Xing mit 395 Followern
Instagram (im Aufbau)

© YouTube (im Aufbau)

Wir freuen uns, wenn auch Sie
uns folgen und unsere Posts auf Ihren Social-Media-
Seiten teilen!
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@) PMWelt 18. April 2024 / Miinchen

Projekte neu denken

Welche Chancen bieten Digitalisierung und KI? -

= = ¢ S 9 2
ic 20 5 16 2 4  +400 ety
www.pmwelt.com Speaker Tracks Vortrage Workshops Methoden Teilnehmer proje ktm agazin
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Anhang und Kurzel

Advertorial

Ein Advertorial ist eine Anzeige in Form eines
redaktionellen Artikels. Es bietet Unternehmen
die Moglichkeit, Ihre Produkte, Leistungen, lhr
Firmenprofil oder andere Informationen einer
breiten Offentlichkeit vorzustellen. Besonders
gut eignen sich Advertorials, um
erklarungsbedurftige Produkte oder
Dienstleistungen vorzustellen. Fur Text und
Layout ist der Kunde zustandig. Es gilt,

die Vorgaben des projektmagazins zu beachten.

Besuch/Visit

Visits sind aufeinander folgende Seitenaufrufe
innerhalb eines definierten Zeitraums von

30 Minuten. Ein Besuch/Visit gilt als beendet,
wenn 30 Minuten lang kein Element einer Seite
aufgerufen wird.

32 | Anhang und Kurzel

TKP

Abkurzung fur ,Tausender-Kontakt-Preis”. Dies
ist der Preis basierend auf der Zahl der Email-
Newsletter-Aussendungen (= Anzahl der
Abonnenten), die gebucht werden. Ein TKP von
20 bedeutet, dass Sie 20 € bezahlen, wenn z. B.
Ihre Email-Newsletter- Anzeige an 1.000
Newsletter-Abonnenten ausgesendet wird.

Preise der Angebote
Alle Angebotspreise in den Mediadaten netto
zuzuglich Mehrwertsteuer

Fotos
Adobe Stock, Freepik.com, projektmagazin.de



Wir freuen uns, von lhnen zu horen!

projektmagazin Ihr Ansprechpartner
Berleb Media GmbH fiir alle werblichen Fragestellungen:

Mehlbeerenstr. 4

D - 82024 Taufkirchen

Tel. +49 (0) 89 2420 798-0
Fax +49 (0) 89 2420 798-8
info@projektmagazin.de
www.projektmagazin.de

Umsatzsteuer-ldentifikationsnummer
gem. 8 27a Umsatzsteuergesetz: DE278555572
Handelsregister-Nr. HRB192485

Bernhard Reinisch

Key Account Manager

Mediaberatung

Tel. +49 (0) 89 2420 798-9

Mob. +49 (0) 163 7408 351
31 projektmagazin |Kontakt br@projektmagazin.de
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Gemeinsam mit lhnen starten wir in das neue Geschaftsjahr 2024




AGB

Allgemeine Geschaftsbedingungen fiir die Buchung von Werbeleistungen
der Berleb Media GmbH als Betreiberin von www.projektmagazin.de fiir das
Werbegeschaft in Online-Medien.

Hier kénnen Sie die Allgemeinen Geschaftsbedingungen als PDF herunterladen.

Der Verkauf aller Werbeflachen und sonstigen werblichen Inhalten erfolgt auf
der Grundlage der nachfolgenden Allgemeinen Geschéaftshedingungen unter
Ausschluss entgegenstehender Geschaftsbedingungen des Auftraggebers.

1.

Werbedaftrfagg” im Sinne der nachfolgenden Allgemeinen Geschaftsbedin-
gungen ist der Vertrag zwischen der Berleb Media GmbH als Betreiberin der
Website mit der URL ,www.projektmagazin.de“ (nachfolgend ,Anbieter”) und
einem Werbungtreibenden oder sonstigen Inserenten (nachfolgend , Auftrag-
geber*) iiber die Schaltung eines Werbemittels oder mehrerer Werbemittel in
Informations- und Kommunikationsdiensten, insbesondere im Internet auf der

Website unter der URL ,,www.projektmagazin.de®, zum Zwecke der Verbreitung.

(2) Fur den Werbeauftrag gelten ausschliefilich die vorliegenden Allgemei-

nen Geschéaftshedingungen sowie die Mediadaten des Anbieters, die einen
wesentlichen Vertragsbestandteil bildet. Die Giiltigkeit etwaiger Allgemeiner
Geschaftsbedingungen des Auftraggebers oder sonstiger Inserenten ist, soweit
sie mit diesen Allgemeinen Geschéaftshedingungen nicht iibereinstimmen, aus-
driicklich ausgeschlossen.

2. Werbemittel

(1) Ein Werbemittel im Sinne dieser Allgemeinen Geschaftsbedingungen kann
zum Beispiel aus einem oder mehreren der genannten Elemente bestehen:
aus einem Bild und/oder Text, aus Tonfolgen und/oder Bewegt- Bildern (u.a.
Banner, Button), aus einer sensitiven Flache, die bei Anklicken die Verbindung
mittels einer vom Auftraggeber genannten Online-Adresse zu weiteren Daten
herstellt, die im Bereich des Auftraggebers liegen (z.B. Link, Hyperlink).

(2) Werbemittel, die aufgrund ihrer Gestaltung oder des Werbeumfeldes nach
Einschatzung des Anbieters nicht als solche erkennbar sind, werden vom An-
bieter als Werbung deutlich kenntlich gemacht, ohne dass dies einer Genehmi-
gung des Auftraggebers bedarf. Der Anbieter ist bei der inhaltlichen Gestaltung
des Umfeldes des Werbemittels grundsétzlich frei, soweit vertraglich nicht
etwas anderes schriftlich vereinbart wurde.
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(3) Der Auftraggeber hat sicherzustellen, dass (iber die Werbemittel nicht auf
irgendwelche Daten oder andere Websites zugegriffen werden kann, die gegen
geltendes Recht oder gegen Rechte Dritter verstofsen und inshbesondere keine
sittlich anstdfigen (insbesondere rassistischen, pornografischen, gewaltver-
herrlichenden, beleidigenden, obszénen) Inhalte aufweisen. Sollte dies gleich-
wohl der Fall sein, so gelten die Punkte 7 und 8 entsprechend.

3. Vertragsschluss

(1) Vorbehaltlich entgegenstehender individueller Vereinbarungen kommt der
Vertrag grundsatzlich durch schriftliche oder durch E-Mail erfolgende Besta-
tigung des Auftrags durch den Anbieter zustande. Auch bei miindlichen oder
fernmiindlichen Bestatigungen liegen die Allgemeinen Geschaftsbedingungen
zugrunde.

(2) Soweit Werbeagenturen Auftrage erteilen, kommt der Vertrag im Zweifel
mit der Werbeagentur zustande, vorbehaltlich anderer schriftlicher Vereinba-
rungen. Soll ein Werbungstreibender Auftraggeber werden, muss er von der
Werbeagentur namentlich benannt werden. Der Anbieter ist berechtigt, von
den Werbeagenturen einen Mandatsnachweis zu verlangen.

(3) Werbung fiir Waren oder Leistungen von mehr als einem Werbungstreiben-
den oder sonstigen Inserenten innerhalb eines Werbeauftritts (z.B. Banner-,
Pop-up-Werbung etc.) bediirfen einer zusatzlichen schriftlichen oder durch
E-Mail geschlossenen Vereinbarung.

4. Abwicklungsfrist

Ist im Rahmen eines Abschlusses das Recht des Auftraggebers zum Abruf
einzelner Werbemittel eingeraumt, so ist der Auftrag innerhalb eines Jahres seit
Vertragsabschluss abzuwickeln.

Bei gebuchten Premium- bzw. Termineintragen die vom Anbieter per Auftrags-
bestatigung bestatigt wurden, erfolgt automatisch nach 14 Tagen die Rech-
nungsstellung, unabhéangig davon, ob die Leistungen online sind.

5. Auftragserweiterung

Der Anbieter erbringt ausschliefilich die im jeweiligen Werbeauftrag aufge-
fiihrten und vereinbarten Leistungen. Der Auftraggeber ist jedoch berechtigt,
innerhalb der vereinbarten bzw. der in Punkt 4 genannten Frist unter dem
Vorbehalt vorhandener Kapazitat auch tiber die im Auftrag genannte Menge
hinaus weitere Werbemittel, gegen gesonderte Vergiitung, abzurufen. Eine
solche Auftragserweiterung bedarf der schriftlichen Vereinbarung.

6. Datenanlieferung

(1) Der Auftraggeber ist verpflichtet, ordnungsgemafie, inshbesondere dem
Format oder technischen Vorgaben des Anbieters entsprechende Werbemittel
und die URL, auf die das Werbemittel verweisen soll, rechtzeitig (mindestens



5 Werktage, bei Sonderwerbeformen gemaf des im Angebot angegebenen
Termins) und vollstandig vor Schaltungsbeginn anzuliefern sowie sicherzustel-
len, dass durch die Werbemittel keine Gefahren ausgehen, etwa durch Viren
oder sonstige technische Probleme. Sollten dem Anbieter aus der Verwendung
der vom Auftraggeber (iberlassenen Werbemittel Schaden entstehen, hat der
Auftraggeber fiir diese einzutreten.

(2) Kommt der Auftraggeber seiner Pflicht der rechtzeitigen zur Verfiigung
Stellung der Werbemittel nicht nach und kann aus diesem Grund das Werbe-
mittel nicht rechtzeitig online gehen, so ist der komplette Rechnungsbetrag wie
angeboten zur Zahlung fallig.

(3) Die Pflicht des Anbieters zur Aufbewahrung des Werbemittels endet drei
Monate nach seiner letztmaligen Verbreitung.

(4) Kosten des Anbieters fiir vom Auftraggeber gewiinschte oder zu vertre-
tende Anderungen des Werbemittels hat der Auftraggeber zu tragen. Ab dem
im Angebot angegebenen Anlieferungstermin sind Anderungen von GréRen,
Formaten, Ausstattungen und Platzierungen nicht mehr méglich. Der Auftrag-
geber tragt die Gefahr der Ubermittlung des zur Verdffentlichung bestimmten
Materials, inshesondere die Gefahr fiir den Verlust von Daten.

(5) Datentrager, Fotos oder sonstige Unterlagen des Auftraggebers werden ihm
nur auf sein Verlangen und auf seine Kosten zurlickgesandt. Die Gefahr hierfiir
tragt der Auftraggeber.

7. Ablehnungsbefugnis

(1) Der Anbieter behalt sich vor, Werbeauftrage - auch einzelne Abrufe im
Rahmen eines Abschlusses - abzulehnen bzw. zu sperren, insbesondere wenn
nach seiner Auffassung deren Inhalt gegen geltendes Recht oder behérd-

liche Bestimmungen verst6fst, Rechte Dritter verletzt oder deren Inhalt vom
Deutschen Werberat in einem Beschwerdeverfahren beanstandet wurde oder
deren Veroffentlichung fiir den Anbieter wegen des Inhalts, der Herkunft oder
der technischen Form unzumutbar ist. In diesen Fallen wird der Anbieter den
Auftraggeber unverziiglich dariiber informieren, dass er das Werbemittel nicht
ver6ffentlichen bzw. sperren wird. Anspriiche jeglicher Art des Auftraggebers
gegen den Anbieter sind in diesem Zusammenhang ausgeschlossen.

(2) Insbesondere kann der Anbieter ein bereits veréffentlichtes Werbemittel
zuriickziehen, wenn der Auftraggeber nachtréglich Anderungen der Inhalte des
Werbemittels selbst vornimmt oder die Daten nachtraglich verandert werden,
auf die durch einen Link verwiesen wird und hierdurch die Voraussetzungen
des Absatzes 1 erfiillt werden. Absatz 1 Satz 2 gilt entsprechend.

(3) Eine Priifpflicht des Anbieters beziiglich der Rechtmafiigkeit des Werbemit-
tels besteht jedoch nicht.

8. Rechtegewahrleistung des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber gewahrleistet, dass er alle zur Schaltung des Werbemittels
erforderlichen Rechte besitzt, keine Rechte Dritter (inshesondere gewerbliche
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Schutzrechte, Urheberrechte, Persénlichkeitsrechte etc.) oder sonstigen gesetz-
liche Bestimmungen verletzt und die Werbemittel keine sittlich anst6f3igen
Inhalte (vgl. Punkt 2 Absatz 3) aufweisen. Der Auftraggeber stellt den Anbieter
im Rahmen des Werbeauftrags von allen Anspriichen Dritter frei, die wegen

der Verletzung entsprechender gesetzlicher Bestimmungen oder Rechte Dritter
geltend gemacht werden. Ferner wird der Anbieter von den Kosten zur not-
wendigen Rechtsverteidigung freigestellt. Der Auftraggeber ist verpflichtet, den
Anbieter nach Treu und Glauben mit Informationen und Unterlagen bei der
Rechtsverteidigung gegentiiber Dritten zu unterstiitzen.

(2) Absatz 1 gilt bei Einleitung eines strafrechtlichen oder behérdlichen Verfah-
rens gegen den Anbieter aufgrund eines Werbemittels entsprechend.

(3) Der Auftraggeber iibertragt dem Anbieter samtliche fiir die Nutzung des
Werbemittels in Online-Medien aller Art, einschliefslich Internet, erforderlichen
urheberrechtlichen Nutzungs-, Leistungsschutz- und sonstigen Rechte, ins-
besondere das Recht zur Vervielfaltigung, Verbreitung, 6ffentlichen Zuganglich-
machung, Ubertragung, Sendung, Entnahme aus einer Datenbank und Abruf,
und zwar zeitlich und inhaltlich in dem fiir die Durchfiihrung des Auftrags
notwendigen Umfang.

Vorgenannte Rechte werden in allen Fallen 6rtlich unbegrenzt Gibertragen und
berechtigen zur Schaltung mittels aller bekannten technischen Verfahren sowie
aller bekannten Formen der Online-Medien.

9. Gewadhrleistung des Anbieters

(1) Der Anbieter gewahrleistet im Rahmen der vorhersehbaren Anforderungen
eine dem jeweils tiblichen technischen Standard entsprechende, bestmégliche
Wiedergabe des Werbemittels. Dem Auftraggeber ist jedoch bekannt, dass es
nach dem Stand der Technik nicht méglich ist, ein von Fehlern vollkommen
freies Programm zu erstellen. Die Gewéhrleistung gilt nicht fiir unwesent-

liche Fehler bei der Wiedergabe/Darstellung des Werbemittels. Ferner ist die
Gewahrleistung ausgeschlossen bei Fehlern der Wiedergabe/Darstellung,

die hervorgerufen werden durch die Verwendung einer nicht geeigneten
Darstellungssoft- und/oder Hardware (z.B. Browser) oder durch Stdrung der
Kommunikationsnetze anderer Betreiber oder durch Rechnerausfall aufgrund
Systemversagens durch unvollstandige und/oder nicht aktualisierte Angebote
auf sogenannten Proxies (Zwischenspeichern) oder durch einen Ausfall des
Ad-Servers, der nicht langer als 24 Stunden (fortlaufend oder addiert) innerhalb
von 30 Tagen nach Beginn der vertraglich vereinbarten Schaltung andauert und
der Anbieter diese Félle nicht zu vertreten hat. Bei einem Ausfall des Ad-Servers
tiber einen erheblichen Zeitraum (mehr als 10 Prozent der gebuchten Zeit) im
Rahmen einer zeitgebundenen Festbuchung entfallt die Zahlungspflicht des
Auftraggebers fiir den Zeitraum des Ausfalls. Weitere Anspriiche sind ausge-
schlossen.

(2) Bei ungeniigender Wiedergabequalitat des Werbemittels hat der Auftrag-



geber Anspruch auf eine einwandfreie Ersatzwerbung, jedoch nur in dem
Ausmafs, in dem der Zweck des Werbemittels beeintrachtigt wurde. Bei Fehl-
schlagen, Unzumutbarkeit oder Unmdglichkeit der Ersatzwerbung hat der
Auftraggeber nach Mafdgabe der gesetzlichen Bestimmungen ein Recht auf
Zahlungsminderung oder Riickgangigmachung des Auftrags.

(3) Sind etwaige Mangel bei den Werbungsunterlagen nicht offenkundig, so hat
der Auftraggeber bei ungeniigender Darstellung/Wiedergabe keine Anspriiche,
soweit die ungentigende Darstellung/Wiedergabe hierauf beruht. Das gleiche
gilt bei Fehlern in wiederholten Werbeschaltungen, wenn der Auftraggeber
nicht vor Veroffentlichung der nachstfolgenden Werbeschaltung auf den Fehler
hinweist. Der Auftraggeber hat das in Auftrag gegebene Werbemittel unverziig-
lich nach seiner ersten Schaltung zu priifen und einen eventuellen Mangel, der
sich zeigt, unverziiglich, spatestens jedoch zwei Wochen nach der Schaltung
schriftlich gegenliber dem Anbieter anzuzeigen. Bei fehlender Mangelanzeige
innerhalb dieses Zeitraumes gilt die Ausfiihrung des Auftrages als genehmigt.
Bei rechtzeitiger Mangelanzeige beschrankt sich die Haftung des Anbieters

auf Nacherfiillung in Form der Nachbesserung bzw. Ersatzveréffentlichung. Im
Falle des Fehlschlagens bzw. der Unmdglichkeit der Nacherfiillung kann der
Auftraggeber die Herabsetzung der Verglitung oder die Riickgangigmachung
des Vertrages verlangen.

10. Leistungsstérungen

Fallt die Durchflihrung eines Auftrags aus Griinden aus, die der Anbieter nicht
zu vertreten hat (etwa softwarebedingt oder aus anderen technischen Griin-
den), insbesondere wegen Rechnerausfalls, hdherer Gewalt, Streik, aufgrund
gesetzlicher Bestimmungen, Stérungen aus dem Verantwortungsbereich von
Dritten (z.B. anderen Providern), Netzbetreibern oder Leistungsanbietern oder
aus vergleichbaren Griinden, so wird die Durchfiihrung des Auftrags nach
Méglichkeit nachgeholt. Bei Nachholung in angemessener und fiir den Auftrag-
geber zumutbarer Zeit nach Beseitigung der Storung bleibt der Vergiitungsan-
spruch des Anbieters bestehen. Bei Nachholung des Auftrages nicht innerhalb
angemessener und zumutbarer Zeit hat der Auftraggeber Anspruch auf Riick-
zahlung der von ihm insoweit entrichteten Vergiitung. Weitere Anspriiche des
Auftraggebers sind ausgeschlossen.

11. Haftung

Eine Haftung des Anbieters auf Schadens- oder Aufwendungsersatz - gleich

aus welchem Rechtsgrund - besteht nur, wenn der Schaden bzw. die Aufwen-
dungen auf Vorsatz oder grobe Fahrlassigkeit des Anbieters zuriickzufiihren
sind oder durch schuldhafte Verletzung einer verkehrswesentlichen Pflicht
(Kardinalpflicht) in einer das Erreichen des Vertragszwecks gefahrdenden Weise
vom Anbieter verursacht wurden. Haftet der Anbieter nach den vorstehenden
Grundsatzen dem Grunde nach, ohne dass Vorsatz oder grobe Fahrldssigkeit
vorliegt, so ist die Haftung des Anbieters der Hohe nach auf den typischen
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Schadens- bzw. Aufwendungsumfang, der zum Zeitpunkt des Vertragsschlusses
vernilinftigerweise voraussehbar war, und auf das fiir die betreffende Anzeige

zu zahlende Entgelt begrenzt.

Die vorstehenden Haftungsheschrankungen bzw. -ausschliisse gelten nicht bei
schuldhafter Verletzung von Leben, Kérper und Gesundheit, fiir Haftungsan-
spriiche nach dem Produkthaftungsgesetz sowie im Falle einer vertraglich ver-
einbarten verschuldensunabhangigen Einstandspflicht. Soweit die Haftung des
Anbieters nach den vorstehenden Regelungen ausgeschlossen oder beschrankt
ist, gilt dies auch fiir die personliche Haftung ihrer Organe, Arbeitnehmer, Ver-
treter und Erfiillungsgehilfen.

12. Preise laut Mediadaten

(1) Es gelten die zum Zeitpunkt der Auftragserteilung im Internet unter www.
projektmagazin.de veroffentlichten Preise der Mediadaten. Gegeniiber
Unternehmen bleibt eine Anderung vorbehalten. Fiir vom Anbieter bestitigte
Auftrage sind Preisanderungen allerdings nur wirksam, wenn sie vom Anbieter
mindestens einen Monat vor Verdffentlichung des Werbemittels angekiindigt
werden. Im Falle einer Preiserhdhung steht dem Auftraggeber ein Riicktritts-
recht zu. Das Riicktrittsrecht muss innerhalb von 14 Tagen nach Erhalt der
Mitteilung iiber die Preiserhéhung ausgelibt werden.

(2) Die Preise laut Mediadaten der Online-Angebote sind keine Angebote i. S. d.
Birgerlichen Gesetzbuchs. Eventuell vom Anbieter abgegebene Angebote sind
in jedem Fall freibleibend. Die jeweils aktuelle und giiltige Fassung der Media-
daten ist unter https://www.projektmagazin.de/mediadaten abrufbar.

13. Zahlungsverzug

(1) Zahlungsanspriiche des Anbieters sind zahlbar spatestens 14 Tage nach
Rechnungszugang. Bei Zahlungsverzug oder Stundung werden gegentiber
Privatkunden Zinsen in Hohe von 5 % iber dem Basiszinssatz bzw. im Ge-
schaftsverkehr 8 % lber dem Basiszinssatz berechnet. Der Anbieter kann bei
Zahlungsverzug die weitere Ausfiihrung des laufenden Auftrags bis zur Zahlung
zuriickstellen und fiir die restliche Schaltung Vorauszahlung verlangen.

(2) Objektiv begriindete Zweifel an der Zahlungsfahigkeit des Auftraggebers
berechtigen den Anbieter, auch wahrend der Laufzeit des Vertrages, das Er-
scheinen weiterer Werbemittel ohne Riicksicht auf ein urspriinglich vereinbar-
tes Zahlungsziel von der Vorauszahlung des Betrages und von dem Ausgleich
offenstehender Rechnungsbetrage abhangig zu machen.

14. Kiindigung

(1) Premiumeintrage, Termineintrage, Top-Eintrage verlangern sich automa-
tisch. Nach Ablauf der 6 Monate verlangert sich die Buchung automatisch um
weitere 6 Monate, falls keine Buchungskiindigung vorliegt. Es besteht keine
Kiindigungsfrist Kiindigungen von Werbeauftragen miissen schriftlich oder per
E-Mail erfolgen.



(2) Bei Leistungen, die bereits erbracht wurden und deren Laufzeit begonnen
hat, ist eine vorzeitige Kiindigung der Leistung ausgeschlossen

(3) Textanzeigen, Advertorials, Sondernutzungsrechte fiir Softwarebesprech-
nungen, die beauftragt wurden und die per Auftragsbestatigung durch Berleb
Media GmbH bestéatigt wurden, sind von einer Kiindigung ausgeschlossen.

15. Datenschutz

Der Werbeauftrag wird unter Berlicksichtigung der geltenden datenschutz-
rechtlichen Bestimmungen abgewickelt. Bestandsdaten werden nur zur Aus-
fihrung und Abwicklung des Auftrages gespeichert und verwendet und ggf. an
beteiligte Kooperationspartner/Erfiillungsgehilfen weitergegeben. Ansonsten
erfolgt eine Weitergabe, Verarbeitung und Nutzung der Bestandsdaten nur,
sofern der Auftraggeber einwilligt oder dies datenschutzrechtliche Vorschriften
oder ein anderes Gesetz zulasst.

16. Erfullungsort/Gerichtsstand/ sonstige Regelungen

(1) Erflillungsort fiir samtliche Leistungen nach dem Werbeauftrag ist der Sitz
des Anbieters.

(2) Gerichtsstand fiir samtliche Streitigkeiten aus dem Werbeauftrag im Ge-
schéftsverkehr mit Kaufleuten, juristischen Personen des offentlichen Rechts
oder bei 6ffentlich-rechtlichem Sondervermdgen ist der Sitz des Anbieters. Ist
der Wohnsitz oder gewohnliche Aufenthalt des Auftraggebers, auch bei Nicht-
Kaufleuten, im Zeitpunkt der Klageerhebung unbekannt oder hat der Auftrag-
geber nach Vertragsschluss seinen Wohnsitz oder gewdhnlichen Aufenthalt aus
dem Geltungshereich des Gesetzes verlegt, gilt als Gerichtsstand der Sitz des
Anbieters als vereinbart.

(3) Der Werbeauftrag und diese Allgemeinen Geschaftshedingungen unterlie-
gen ausschliefilich deutschem Recht.

(4) Erganzungen und/oder Abanderungen des Werbeauftrages oder dieser All-
gemeinen Geschaftsbedingungen bedirfen der Schriftform. Dies gilt gleicher-
mafsen flir die Aufhebung des Schriftformerfordernisses selbst.

(5) Sollten eine oder mehrere Bestimmungen des Werbeauftrages oder dieser
Allgemeinen Geschaftsbedingungen unwirksam sein oder werden, so wird
dadurch die Giiltigkeit der ibrigen Bestimmungen nicht ber(ihrt. Die unwirk-
same(n) Bestimmung(en) werden vielmehr im Wege der erganzenden Ver-
tragsauslegung durch eine solche Regelung ersetzt, die dem von den Vertrags-
parteien mit der/den unwirksamen Bestimmung(en) erkennbar verfolgten
wirtschaftlichen Zweck méglichst nahe kommt. Entsprechendes gilt fiir die Aus-
fiillung etwaiger Regelungsliicken. Stand: 23. Dezember 2014
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